Baccalauréat
7 Professionnel MCV

Métiers du Commerce et de la Vente

Parcours possibles :
Lycée professionnel : choix entre option A et option B sous

APTITUDES PROEESSIONNELLES statut scolaire : 3 ans d’étude et 22 semaines de stage

- Gentre de formation : alternance option A @ partir de la 1ere

- Avoir un sens de la communication
- Avoir des qualités relationnelles et le golit du contact
- Faire preuve d'organisation, de disponibilité et de

ténacité MA“ERES

- Etre capable de prendre des initiatives
- Ponctualité, assiduité et présentation soignée

- Enseignement Général : Francais, Mathématiques,
Histoire/Géographie/Enseignement Moral et Civique, Education

DEBOUCHES Physique et Sportive, Langue Vivante, Arts Appliqués.

- Enseignement Professionnel :

Second de rayon. e Pjle Vente.

Vendeur . :
‘ e Pole Entrepreneuriat.

Commercial . .

e Pole Gestion.
Commercant . , .

o , e Prévention — Santé — Environnement.

Adjoint d'un commergant ou responsable de magasin. . . ,

e Economie - Droit.
Acheteur.
Vendeur qualifié. P
Conseiller de vente. PEDAGOGIE

Une approche pédagogique qui associe :
e Lathéorie et |a pratique.
e Les cours et les stages.

LES PETITS + e L'enseignement général et I'enseignement professionnel.

Une équipe formée aux pédagogies innovantes et a I'accompagnement.

CONDITIONS D"ADMISSION / INSCRIPTION

- Apres la 3&me pour les classes de 2nde.
- Rendez-vous d'inscription pour évaluer le projet et la
motivation.

POURSUITE D’ETUDES

A Heléne Boucher

e e BTS MCO (Management Commercial Opérationnel) en alternance.
e e BTS NDRC (Négociation et Digitalisation de la Relation Client)
e Bachelor (Bac +3) Responsable d'unité (commerce et logistique)

Ailleurs

e LeDiplome universitaire de Technologie Commerce (DUT).
e Ecole de Commerce.

CONTAGT ET RENSEIGNEMENTS AU 03-27-95-94-10 - HTTPS://LYGEE-HELENE-BOUCHER.FR



